
Questionário - Fornecedores
*Obrigatório

1.ª MUDANÇA: AUMENTO DO VOLUME DE VENDAS *

Partindo do pressuposto que trabalhar com a Compasso aumenta o seu volume de vendas.

Qual o seu nível de concordância com as seguintes afirmações?

Marcar apenas uma oval por linha.

1 Discordo

totalmente
2 3 4

5 Concordo

totalmente

A reserva da Compasso

aumentou o meu volume de

vendas.

A reserva da Compasso

aumentou a minha carteira de

potenciais clientes.

SEM a reserva da Compasso

obtinha o mesmo aumento no

volume de vendas.

SEM a reserva da Compasso,

obtinha o mesmo aumento na

minha carteira de potenciais

clientes.

1. 

De 0 a 100, quanto acha que a reserva da
Compasso foi responsável por estes
aspectos: *

Aumento do volume de vendas.

2. 

Aumento da carteira de potenciais clientes.
*

3. 

Se continuar a trabalhar com a Compasso durante quanto tempo vai durar o aumento
do volume das vendas?  *

Marcar apenas uma oval por linha.

Dias Semanas Meses Anos

4. 

Se a Compasso não existisse. *

Projectos de outras empresas poderiam ter contribuído para estes aspectos?

Marcar apenas uma oval por linha.

1.Nada provável 2 3 4 5.Muito provável

Aumento no volume de vendas.

Aumento da carteira de potenciais

clientes.

5. 
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À medida que o tempo foi avançando, sente que foi perdendo a vontade de trabalhar
com a Compasso? *

Marcar apenas uma oval.

 Sim

 Não

6. 

Se sim porquê?7. 

De 0 a 100% *

Quanto acha que tem perdido?

8. 

Considera ter existido alguma mudança negativa? *

Marcar apenas uma oval.

 Sim

 Não

9. 

Se sim, qual?10. 

2.ª MUDANÇA: AUMENTO DE OPORTUNIDADES *

Partindo do pressuposto que trabalhar com a Compasso lhe proporcionou mais

oportunidades. Qual o seu nível de concordância com as seguintes afirmações?

Marcar apenas uma oval por linha.

1 Discordo

totalmente
2 3 4

5 Concordo

totalmente

A reserva da Compasso

consolidou parcerias

A reserva da Compasso deu

visibilidade aos nossos

serviços

SEM a reserva da Compasso

também consolidava

parcerias 

SEM a reserva da Compasso

os nossos serviços tinham a

mesma visibilidade.

11. 

De 0 a 100, quanto acha que o projecto foi
responsável por estes aspectos: *

Parcerias mais consolidadas.

12. 

Maior visibilidade para os nossos serviços.
*

13. 
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Se continuar a trabalhar com a Compasso durante quanto tempo vai durar o aumento
de oportunidades?  *

Marcar apenas uma oval por linha.

Dias Semanas Meses Anos

14. 

Se a Compasso não existisse. *

Projectos de outras empresas poderiam ter contribuido para estes aspectos?

Marcar apenas uma oval por linha.

1. Nada provável 2 3 4 5. Muito provável

Parcerias mais consolidadas.

Maior visibilidade para os nossos

serviços.

15. 

À medida que o tempo foi avançando, sente que foi perdendo a vontade de trabalhar
com a Compasso? *

Marcar apenas uma oval.

 Sim

 Não

16. 

Se sim porquê?17. 

De 0 a 100% *

Quanto acha que tem perdido?

18. 

Considera ter existido alguma mudança negativa? *

Marcar apenas uma oval.

 Sim

 Não

19. 

Se sim, porquê?20. 
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